
THE DREAM

HAIL THE  LIGTH



EL PROBLEMA

El ecosistema crypto está inundado de proyectos sin

personalidad, débiles, esporádicos y fugaces que están lejos de

ofrecer un real producto financiero y experiencia al cliente.

Usuarios y compradores de activos digitales en el mundo,

transaccionan por la oportunidad de cotización y valor en el

mercado, pero carecen de un servicio con productos y

soluciones integrales.

El cliente no se arraiga, no se fideliza y abandona cada proyecto

cuando se presenta debilidad o una pérdida en el mercado. Al no

tener identidad o pertenencia en el proyecto, venden y se mudan

a otra blockchain o token criptográfico.
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TAMAÑO DE MERCADO

& OPORTUNIDAD

USUARIOS BLOCKCHAIN
295 MILLONES 2022 , CON UNA TASA DE 

CRECIMIENTO ANUAL DEL 60%.

USUARIOS FINTECH
74 MILLONES

CRIPTOMONEDAS
6 BILLONES DE DÓLARES

GARANTÍAS BANCARIAS
900 BILLONES. 

NFTs
450 MILLONES DE DÓLARES

VENTAS SEMANALES POR  31 MILLONES DE DÓLARES

METAVERSO
500 MILLONES DE DÓLARES.

ESTIMACIÓN DE 30 BILLONES DE DÓLARES  A 2030
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LA
SOLUCIÓN

ESTRATEGIA

Somos expertos en Cash Management 

y Global Transaction banking

Acertar estratégicamente en los hábitos de consumo financiero,

mediante la innovación disruptiva, entregando frescura a los

mercados ya saturados, fomentando nuevas oportunidades de

penetración y expansión.

OBJETIVO

Aportar un ecosistema ilimitado de herramientas financieras y

activos digitales, subiéndonos a la tendencia y demanda imparable

de los productos blockchain.

Este es el primer proyecto que se inspira en la Religión Capitalista,

razón y bases del diseño de ACNOS con poderosos signos que son

reconocidos en todo el planeta.ACNOS
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TRACCIÓN Y 
VALIDACIÓN

HOJA DE 
RUTA

PRELANZAMIENTO   • Ventas privadas anticipadas de ACNOS + la ICO (Initial Coin Offering) desde una plataforma

especializada con un calendario especial para el ecosistema Crypto mundial. Permite al proyecto

recaudar capital en efectivo o criptomonedas con alta liquidez, a través de la venta mediante la

recaudación de muchas pequeñas cantidades de dinero desde un gran número de personas,

típicamente por Internet. Esto ayuda a crear comunidades para que conozcan el proyecto.

ZERO – AÑO 1 • 350,000 Tokens, ventas $875,000 usd, 2 plataformas exchange,

planear emisión TDD EEUU, búsqueda Venture Capital EEUU y

México.

AÑO 3 – AÑO 5
• Año 3.5 Unicornio. $ 1 B usd capitalización.

• 20 millones Tokens, ventas por $ 6 B usd.

• Año 5 Pegaso - $ 8.5 B USD capitalización.

• Año 5.5 Decacornio - $ 10 B usd capitalización.

• Gran objetivo - Grupo o Foro de Bielderberg.


